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Neste manual, explicamos como funciona o programa de parceria
editorial do CEDET, quais sao as responsabilidades das partes

envolvidas, os limites operacionais do mode
para andlise das editoras parceiras; para a

o0 e os critérios utilizados

noiar o entendimento do

modelo proposto, também apresentamos de forma introdutéria o que
significa operar uma editora.

Este documento tem cardter informativo e de alinhamento institucional e
nao constitui proposta comercial definitiva nem garantia de aprovacao

da parceria.
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A realidade de
4 uma editora
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Para leitores deste material, que ainda estdo estruturando ou
6 . o
pretendem estruturar uma editora, este material inclui o anexo I, com
orientacoes introdutdrias sobre o passo a passo para abertura e
7/ organizacdo inicial de uma editora.
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A realidade de uma editora

Operar uma editora envolve uma cadeia continua de
decisoes, processos e responsabilidades, como:

e Negociacdao e gestdo de direitos autorais;

e Producdo editorial (revisao, traducdo, editoracao, capa);

* Impressqo e reimpressoes;

e Armazenagem e logistica;

e Distribuicdo para livrarias, marketplaces e ecommerces,
no geral;

e Operacdo comercial, faturamento e cobranca;

e Divulgacao, lancamentos e relacionamento com o
mercado.

Cada uma dessas etapas exige investimento financeiro,
tempo de gestao, equipe qualificada e conhecimento
técnico.

00000000 - ©

Custo, risco e complexidade operacional -
no modelo editorial tradicional, a editora assume
integralmente:

e Os custos antecipados de impressdo e formacado de
estoque;

e A gestdo logistica e o risco de encalhe;

e A negociacdo e operacdo com multiplos canais de
venda.

Essas responsabilidades impactam diretamente o
fluxo de caixa, a capacidade de crescimento e a
sustentabilidade do negdcio.

Para editoras pequenas e médias, escalar a operacdo
sem estrutura integrada tende a tornar o crescimento
mais lento, mais oneroso e mais exposto ao risco.
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parceira
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Perfil da editora parceira
e critério de aceitacao

A parceria com o CEDET ¢ indicada para editoras que:

e Possuem linha editorial definida;

e Trabalham com livros impressos;

* Buscam escala e eficiéncia logistica;

e Compreendem a importancia da padronizacao;

e Desejam construir uma parceria de médio e longo
prazo;

O CEDET realiza andlise editorial e operacional antes
de formalizar qualquer parceria.

Critérios de aceitacado:

e Buscamos parcerias que valorizem o livro como
instrumento de formacao, cultura e responsabilidade,
respeitando principios éticos, legais e o publico leitor
ao qual nos dirigimos.

e Também sdo considerados o alinhamento do catdlogo
com a linha editorial do CEDET, a viabilidade de
iImpressao e distribuicdo dentro dos nossos padrdes,
bem como a capacidade operacional da empresa no
periodo da analise.



Responsabilidades da editora

A producao editorial dos livros é de
responsabilidade da editora parceira.

~
PrOd ugaO Isso inclui, entre outros aspectos:
4 ed itoria I o * Revisdo de texto;
u  Preparacao e editoracao;

5 R . e Criacdo de capa;
Estd disponivel, como material complementar, o anexo Il, com : L
orientacdes bdsicas sobre registro de marca da editora e ° DEfInIQCIO de ISBN;
6 obtencao de ISBN, etapas essenciais da atividade editorial. e Conferéncia final dos CquLIiVOS.

Além do anexo lll, com orientacdées gerais sobre critérios de
escolha de obras, possibilidades relacionadas a direitos
7 autorais (dominio publico ou negociacdo) e formas usuais de

o | L O CEDET nao atua como prestadora de
financiamento de projetos editoriais.

servicos editoriais. Os arquivos entregues devem
estar finalizados e prontos para impressao.
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Atencao!

Os livros devem estar dentro de um padrao determinado!

A editora deve fornecer PDF da capa, PDF do miolo

e arquivos abertos da capa (preferencialmente), conforme o Manual de Envio
(material detalhado disponivel no portal do Cedet). Todos os arquivos devem
seguir rigorosamente os padroes técnicos exigidos.

Alteracdes de arquivo requeridas pela grafica deve ser feita pela propria
editora, dentro do prazo previsto (2 dias uUteis), a menos que a editora envie
O arquivo aberto para que a equipe da grafica faca peqguenos ajustes, como o
ajuste de lombada.

O prazo de impressao sera contado a partir do momento em que todas as
correcdes forem feitas e o arquivo estiver pronto para impressao. Qualquer
atraso na correcao do arquivo podera comprometer o prazo de impressao
(20 dias uteis).
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Responsabilidades da editora

Padroes
de edicao

No momento, o Cedet nao aceita novos projetos de livros

para distribuicao, em razao de limitacoes operacionais. Os
titulos distribuidos devem atender obrigatoriamente aos

seguintes critérios:

Editados nos tamanhos 11,7x17,5 (bolso); 13,9x21;
15,7x23, ¢ importante checar o Manual de Envio
de arquivos para medidas exatas.

Miolo do livro P&B — nao aceitamos livros
com pdginas coloridas.

Papel do miolo — Offset 759/90g ou Pdlen Bold 70g - na
falta desses papéis no mercado, buscamos um equivalente,
sem necessidade de autorizacao por parte do editor.

Papel da capa - Papel Cartao 250g - na falta do papel
padrdo no mercado, buscamos um

equivalente, sem necessidade de autorizacdo por parte do
editor.

Livro brochura — nao vamos imprimir livros
capa dura.

Hd um esforgo continuo para ampliar essas
possibilidades no futuro, porém, no momento, ndo é
possivel abrir excecoes.



| Proposta de
3 Parceria Editoral

5 CEDET

6
O CEDET deseja simplificar o trabalho da editora
7 em busca de maior agilidade, simplicidade e menor investimento!
8
9
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Proposta da parceria editorial Cedet

Na parceria editorial, o CEDET atua como uma plataforma integrada de:

e Impressao dos livros;
e Armazenagem e logistica;
e Distribuicao para livrarias e canais comerciais;

e Operacoes administrativas.

Esse modelo reduz custos, riscos e complexidade, permitindo maior eficiéncia e escala.

000000 - 000



4 Impressao

Concluido o trabalho editorial, deverdo ser fornecidos ao CEDET os
arquivos do livro, conforme relacao a seguir:
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Impressao

Arquivo para impressao

A capa deve ser enviada em PDF e, preferencialmente,
com o arquivo aberto (InDesign), para possibilitar ajustes
de lombada. Caso o arquivo aberto nao seja fornecido,
eventuais alteracoes deverao ser feitas pelo editor, o que
pode gerar atrasos na impressado.

O miolo do livro deve ser enviado em PDF, contendo nos
créditos a indicacdo do CEDET como distribuidor. O
envio do InDesign do miolo € opcional e, quando enviado,
permite apenas correcoes pontuais.

Limites técnicos de impressdo

Atualmente, ndao é possivel realizar impressoes fora

O - . . -
dos padroes definidos no Manual de Impressao. 1sso

inclui, por exemplo:

e Livros coloridos;
o Capas duras;
e Acabamentos especiais nao padronizados.

Essas limitacdes ndao sao escolhas editoriais, mas
restricdes técnicas e operacionais do modelo de
producao adotado.

Observacoes:

e O CEDET assume os custos de impressao, definindo
grdfica e tiragem adequadas (offset ou digital).

Ndo é recomendada a parceria para projetos que exijam
acabamentos complexos ou controle rigoroso de cores,
uma vez que, embora as grdficas utilizadas apresentem
alta qualidade, existem variacées cromdticas
consideradas normais e aceitdveis. Além disso, ndo é
possivel atender projetos que demandem excesso de
detalhes ou a realizacdo de provas fisicas na etapa de
pré-impressado.



— Os critérios de avaliacao sao
Atengq O! similares oas critérios de
aceitacao da editora ao
programa de parceria editorial
do Cedet.

Prazos

Acao Responsavel Prazo (dias uteis)

Upload do arquivo do
livro (capa + miolo) no  Editora Parceira
portal Cedet

Equipe de Parceria Essas duas etapas podem

Avaliacao do livro o
G Editorial aconte?e.r quafwtas vezes fc?rem
necessarias até que o arquivo
Avaliagao do arquivo Grafica fiquei nos formatos de
do livro impressdo exigidos. Se o ajuste

for pequeno, a propria grafica
podera fazé-lo.

Correcao do Arquivo Editora Parceira

Aprovacao do arquivo

, Gréafica Os prazos descritos, sao os “prazos
do livro

maximos” previstos, o tempo total do
processo pode ser menor, a depender
da agilidade de cada responsavel, ou
maior, caso haja alguma intercorréncia
Cadastro ou atraso na correcao de arquivo por
parte da editora parceira.

Impressao Grafica

00000 - 0000

Cadastro no portal
Cedet
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5
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Distribuicao e
canais de venda
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Os livros das editoras parceiras podem ser distribuidos
por dois formatos principais:

* Vendas no varejo
Os titulos podem ser comercializados por meio de e-
commerces operados pelo CEDET, incluindo suas livrarias
virtuais e lojas oficiais em marketplaces como Amazon,
Mercado Livre e Shopee.

 Vendas no atacado
Apds a impressdo, o livro passa a integrar o catdlogo do
CEDET e fica disponivel para venda a grandes livrarias
(fisicas ou online), comércios, escolas e instituicoes, de
acordo com a demanda do mercado. Esse interesse pode
surgir tanto pelo fluxo natural do mercado, a partir do
desempenho das vendas online, quanto por acoes
comerciais e de marketing realizadas pela propria
editora.

O CEDET garante que o livro esteja disponivel em
catdlogo e realiza a venda sempre que houver interesse
de empresas, comércios ou instituicoes, inclusive quando
esse contato for originado pela propria editora.

A parceria editorial nao inclui agcoes comerciais ativas do
CEDET para apresentar editoras ou divulgar lancamentos.
E fundamental que a editora atue na divulgacdo ativa de
seus livros, por meio de:

e Eventos e encontros de nicho;

e Palestras e formacoes;

¢ Relacionamento com influenciadores;
e Construcao de autoridade editorial.

Quanto maior o reconhecimento do livro, maior tende a
ser seu desempenho comercial.

Ndo hd obrigacdo de disponibilizacdo dos livros, por
parte do Cedet em canais que ndo estejam previstos no
modelo, entretanto, pode acontecer, mediante avaliacao.
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O sucesso comercial dos livros depende exclusivamente da
atuacao da editora parceira.

Cabe a editora parceira planejar, executar e acompanhar
todas as acoes de promocao, divulgagcao e prospeccao
comercial de seus titulos.

Todo contato ativo com livrarias, escolas, revendedores,
eventos ou quaisquer outros pontos de venda de interesse
deve ser realizado diretamente pela editora parceira. O
Cedet nao realiza venda ativa, ndo faz prospeccao
comercial em nome das editoras e ndo atua como
intermediador de negociacdoes comerciais.

O papel do Cedet é operacional e distributivo: receber os
pedidos realizados, processar a venda, realizar o
faturamento e efetuar a distribuicdo dos livros, conforme os
canais e condicoes previamente acordados.

De forma passiva, o Cedet inclui os livros aprovados no
catdlogo institucional, enviado mensalmente aos
revendedores parceiros, por e-mail, incluindo marketplaces
como a Amazon e livrarias fisicas. Essa divulgacdo ndo
substitui, nem dispensa, as acdes comerciais ativas que sdo
de responsabilidade exclusiva da editora parceira.

Acoes de divulgacao e apoio operacional do Cedet:

Acoes com influenciadores do nicho, autores ou com a
propria editora, especialmente em redes sociais, sdo
fortemente recomendadas e tém impacto direto no
desempenho de vendas. Nessas acoes, o Cedet se
compromete a viabilizar o envio de livros cortesia, desde
que a editora parceira forneca previamente todas as
informacoes necessdrias para o envio por transportadora.
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Os livros enviados como cortesia — tanto para
influenciadores quanto para a prépria editora — sdo
adquiridos pela editora parceira com 70% de desconto sobre
o preco de capa, conforme a politica padrdo de compra de
editoras parceiras*. A editora poderd optar por debitar o
valor correspondente de seu saldo junto ao Cedet, quando
aplicavel.

Além disso, sempre que possivel, recomendamos que toda
acdo de divulgacdo — inclusive em postagens, materiais
promocionais e no link da bio das redes sociais — inclua o
link de venda na Amazon. Quando a movimentacado de
vendas comecga a ocorrer nesse canal, a prépria Amazon
passa a identificar a demanda e a solicitar ao Cedet a
reposicdo dos titulos, ampliando naturalmente o alcance do
livro e sua presenca em outros pontos de venda.

Esse € um ciclo virtuoso: a divulgacdo ativa gera vendas, as
vendas geram visibilidade, e a visibilidade amplia a
distribuicao.

Essa orientacdo € vdlida inclusive para editoras que
possuem livraria prépria junto ao Cedet: recomendamos
sempre a divulgacdo simultanea dos links da livraria e da
Amazon.

*Politica padrdo de compra de editoras parceiras:

a editora parceira pode adquirir, junto ao Cedet, exemplares
de seus proéprios livros com 70% de desconto aplicado sobre
o preco de capa, conforme as condi¢coes vigentes da parceria.



Acompanhamento

e Informacoes
comercilails




10

Vendas, registros e acesso as informacgoes

Todas as vendas realizadas pelo CEDET sao emitidas com
nota fiscal e registradas no Portal do Parceiro, onde as
informacoes ficam disponiveis para consulta.

Por meio do portal, a editora parceira pode acompanhar:
e 0 extrato de vendas;
e 0s valores de royalties;
e 0s valores de comissao;
e 0s créditos disponiveis;
e as solicitacoes de saque realizadas.

Os créditos podem ser utilizados para saque ou para a
compra de livros e servicos oferecidos pelo CEDET.

Disponibilizacao de royalties*
Os valores de royalties sao disponibilizados de acordo com
o canal e o formato de venda:

Acompanhamento e informacoes comerciais:

* Vendas no varejo: apoés 30 dias;
* Vendas no atacado: apds 90 dias;
e Vendas pela Amazon: apds 120 dias

Para todos os canais ou formatos de venda, sdo acrescidos
30 dias, referentes ao prazo interno do CEDET.

Apds o cumprimento desses prazos, os valores ficam
disponiveis para saque no portal no ultimo dia do més. A
partir dessa data, a editora pode solicitar o saque.

*O prazo para liberacdo de royalties para saque poderd
ser reduzido. Alteracoes estao em estudo e, caso sejam
implementadas, todos os parceiros serao devidamente
notificados.

Solicitacao e liberacao de saques (royalties)

Apos a solicitagdo de saque, o CEDET realiza a liberagdo do
valor em até 15 dias, respeitando sua agenda interna de
pagamentos, que ocorre as segundas, quartas e sextas-
feiras.



Acompanhamento e informacoes comerciais:

2 Comissado de livraria (quando aplicavel)
Quando a editora parceira também possui livraria vinculada
3 ao CEDET, é aplicada uma comissdo de livraria de 10%
sobre o preco de venda do produto.
4 Nesse caso:
e as vendas aparecem inicialmente como pendentes no
S portal;
e o crédito € liberado apds a confirmacdo da entrega do
6 produto ao cliente + 7 dias, correspondente ao periodo

de devolucao;
e aliberacdo do crédito ocorre apds a confirmacdo do
pagamento.

< A solicitacao de saque da comissao de livraria deve ser
o realizada mediante apresentacao de nota fiscal.
10

Pagamento das comissoes de livraria

Os valores referentes a comissdo de livraria sdo pagos
exclusivamente nos dias programados de pagamento do
CEDET, que ocorrem duas vezes ao més.

Independentemente da modalidade — royalties ou comissdo
de livraria — o valor solicitado € liberado pelo CEDET
conforme os prazos e critérios descritos acima.

Observacao final

Os prazos variam conforme o canal de venda e seqguem
prdticas de mercado e exigéncias operacionais, garantindo
seguranca, controle e previsibilidade no processo de
pagamento.

Hd neste material o anexo IV com orientacoes praticas sobre
o uso do Portal CEDET e as informacodes disponiveis para a
editora parceira.



Acompanhamento e informacoes comerciais:

2 Modalidades de Royalties
3 :

G O contrato estabelece a modalidade de 23,5% sobre o preco de venda.
4

e E obrigatdria a incluséo da logomarca e dos dados do CEDET nos
e créditos, bem como a exclusividade de distribuicdo em pontos de venda
previamente definidos.

10



10

O que nao
esta incluido
na parceria

Servicos editoriais (revisao, traducao,
editoracao ou design);

Organizacao de eventos e lancamentos;

Prospeccao individual de divulgadores ou
influenciadores; acoes comerciais ou marketing

Impressdo fora dos padroes técnicos definidos;

Garantia de vendas ou desempenho comercial.

Essas atividades fazem
parte da atuac¢cao editorial
da prépria editora.
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Livraria Virtual da Editora

Editoras parceiras com bom desempenho podem ser
convidadas a operar uma livraria prépria dentro do
ecossistema do CEDET.

A livraria permite:
e maior visibilidade do catdlogo da editora;
e centralizacdo das vendas diretas;
e estratégias proprias de langcamento, promocdo e
relacionamento com o publico;
e potencial de crescimento exponencial das vendas.

Para editoras que possuem livraria ativa, o CEDET
oferece apoio ampliado, que pode incluir:
e planejamento de lancamentos e promocoes;
e acoes de comunicacdo (posts, stories, reels - para
Instagram, ou similares - e e-mail marketing);
e estratégias comerciais, cupons e campanhas
especificas.

A disponibilizacao da livraria ndo é automadtica e depende
de critérios como:
e desempenho comercial consistente;
e frequéncia de lancamentos;
e relevancia e atividade nas redes sociais;
e capacidade de planejamento e manutencdo da
operacado.

Editoras em inicio de atividade podem ser avaliadas desde
gue apresentem relevancia minima nas redes e um plano
estruturado de lancamentos para os proximos meses.

A forma e o conteudo da divulgacdo seguem padroes
previamente estabelecidos. Eventuais solicitacoes de
personalizacdo ou imposicao de limitacoes pelo parceiro
deverado ser objeto de negociacdo, sem garantia de
viabilidade ou execucado.



- 000000000

Projetos futuros

Ampliacdo das possibilidades de impressao;
Oferta de servicos editoriais para 0s parceiros;
Revisdao do formato atual de relatoérios;
Reestruturacao da interface das editoras parceiras no portal.
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Abertura da
empresa
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Anexo |

Como qualquer empresa, a sua editora tem que ser aberta Para abrir a empresa confira o que procurar:
oficialmente perante do governo.

e A forma mais indicada € a MEI - Microempreendedor —

Individual, por ser simples de abrir, possuir carga
tributdria reduzida e permitir encerramento facilitado. * Para abertura da empresa, deve-se acessar o Portal do

Empreendedor (https://www.gov.br/empresas-e-

e A empresa é necessdria para firmar contratos de direitos negocios/pt-br/empreendedor/quero-ser-mei) plataforma
autorais, registrar marca, realizar o cadastro para oficial do governo que permite a formalizagdo sem a

obtencdo de ISBNs e emitir notas fiscais, tanto para o necessidade de deslocamento.

Cedet quanto para outros clientes.

e ApOs a abertura, é obrigatdrio realizar o cadastro
junto a prefeitura do municipio. A emissao de notas
fiscais e feita por meio do portal da propria prefeitura
ou conforme o procedimento definido pela
administracao local.


https://www.gov.br/empresas-e-negocios/pt-br/empreendedor/quero-ser-mei
https://www.gov.br/empresas-e-negocios/pt-br/empreendedor/quero-ser-mei

Registro de
Marca e ISBN

Anexo |l

E necessdrio registrar a marca da editora no INPI, procedimento
gue leva até dois meses e tem custo aproximado de

, sendo
recomenddvel o registro como pessoa fisica. O processo inclui
cadastro no INPI e verificacdo prévia de disponibilidade da marca.

oooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooooo

Apds o registro, é preciso realizar o cadastro na agéncia do
ISBN para obtencdo dos cédigos dos livros. Esse cadastro leva
cerca de uma semana, custa aproximadamente

Cada ISBN
solicitado tem custo médio de R$ 25,00 por livro.

Vocé deve montar uma declaracdo de que a marca
estd sendo cedida para a empresa. No caso de uma
MEI, nem isso é necessdrio, pois a empresa terd o seu
nome.



Anexo Il

O objetivo que queremos atingir, € maximizar a colocacdo
de boas publicacdées no mercado.

Como todos sabem, existe uma enorme quantidade de livros
importantes que ndo tém edigdes brasileiras (e
provavelmente nunca terao se ndao nos dispusermos a
fazé-las).

Sob a perspectiva do setor administrativo (contratos),
vocé pode optar por publicar:

Livros em dominio publico ou livros com direitos
autorais.
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Dominio Publico Direitos Autorais

70 anos depois da morte do autor/tradutor:

e Todo livro de autor que morreu antes de 1956 estd em e O proéprio autor, os herdeiros do autor, a editora que publica o livro
dominio publico. em outro pais (no idioma original).

e Toda tradugdo de quem morreu antes de 1956 estd em e Quando quiser editar um livro, vocé deve contatar o detentor dos
dominio publico. direitos para negociar a traducdo e publicacdo no Brasil.

* Nem toda obra em dominio publico pode ser e Na negociacdo do contrato, vocé geralmente terd de
reproduzida integralmente, pois elementos como fornecer as informacdes: preco de capa estimado,
imagens, projeto grdfico, notas, prefacio e traducoes tiragem inicial, prazo estimado para publicacao. =

podem manter direitos autorais vigentes. E essencial

_ o e Essas informacoes serdo utilizadas pelo detentor
respeitar os direitos de autores e tradutores.

dos direitos no cdlculo dos valores de royalties
e Hd obras e traducoes fora de circulagdo que ainda ndo que constardo em contrato.
estdo em dominio publico, exigindo andlise caso a caso e,
sempre gue possivel, contato com os detentores dos direitos.
A publicacao sem contrato pode ocorrer em situacoes > .
especificas, mas envolve riscos juridicos futuros. =

T
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Numeros tipicos
em contratos de direitos:

©

o

INFORMAGCOES FORNECIDAS: VALORES NO CONTRATO: DICA RAPIDA:
Em contratos de direitos autorais, o Os valores costumam incluir adiantamento (em Recomenda-se iniciar a negociag¢ao
editor deve informar o preco de capa média, entre US$ 500 e US$ 2.000 para livros com valores minimos e atengdo a
estimado, a tiragem inicial e o prazo de ndo best-sellers) e royalties, que variam entre possiveis limitacdes de impresséo
publicacdo (geralmente ateé 18 meses). 7% e 10% do preco de capa ou 9% a 13% do previstas em contrato.
Esses dados influenciam as condicoes preco de venda, com percentuais especificos

financeiras do contrato. para e-books (10% a 25% do faturamento).
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Financiamento do Projeto:

O investimento com recursos proprios é, em geral, a forma
mais adequada de financiamento, pois simplifica a gestao
administrativa, impoe disciplina de custos e favorece uma
administracao financeira responsadvel.

Outras alternativas incluem crowdfunding, que permite
captar recursos antecipadamente
(pré- venda);

Financiamento do Autor (ou patrocinador) — nesse caso, o
autor paga o projeto porque quer ver o livro publicado.

Coedicao - recomendado em poucos casos
(divulgacao ou associagcao de marca).

Investidor externo - modalidade arriscada para
uma editora nascente que quer manter alguma
independéncia editorial.
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e A producao do livro seqgue um fluxo padronizado: traducado,
revisao, editoracao, capa e leitura de provas. Lembre
sempre de contratar os servicos com datas claras para
entrega.

e E fundamental acompanhar periodicamente o andamento e
a qualidade do trabalho, cancelando servicos em caso de
atrasos significativos, que podem comprometer a viabilidade
da editora.

e O editor deve sempre equilibrar custo e qualidade,
evitando pagamentos antecipados e realizando
desembolsos conforme as entregas.

e A exceléncia editorial exige bom texto, bom acabamento
grdfico e cumprimento rigoroso de prazos. Atualmente, o
Cedet nao oferece servicos editoriais aos parceiros.
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Login no portal

1o CEDET codet

il
As editoras parceiras tém acesso ao Portal
CEDET, onde podem: y- @
e Acompanhar vendas; Manter conectado

Consultar relatorios;
Fazer saques;
Visualizar créditos e movimentacoes.

Entrar
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Esse portal centraliza as informacdes operacionais
da parceria e € o canal oficial para
acompanhamento de resultados.
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Opcoes do
Menu- poRTAL

Dashboards

Minha Editora

f o die Royalties

3 12/2025 $897.43 266 /74

No canto superior direito vocé encontra as configuracoes da conta.
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- Extrato Sa que

rato
n I Saldo pendente Salds Disponivel p/ saque Tatal
q rs 4.973,48 rs 4 217,57 “ rs 9.191.05

[ sogmesnnc | & sy Transagbes concluidas

Data Descricio Produto Qrigem Tipo Montante Comiszdo Total
15/12/2025 Saldo = Saide = E 3320,14 &)
31/12/2025 Vendade Tunidade - [ Royaities 1463 3m 332357
31/12/2025 vencadelumigade- [ Royaities 1463 344 33
31/12/2025 venea de 1 enigase - [ Royalties 2427 5.70 333272
311272025 Ve e T isierie - Royalties 3354 795 334067
31/12/2025 Venda de 1 unidade - [T Royalties 2828 665 334731
311272025 Venda de 1 unidade - [ Royalties 2828 665 335396

[ romomoctn= & spue= Transagses pendentes

Data Descricio Produto Origem Tipo Montante Comissdo Total
Saldo - Saido - - 0,00 ﬁ)

311012026 venca e 1 unioace - [ woyanes 241 570 7
31/01/2026 venda e 1 unigace - I Royatties 3384 795
31/01/2026 vedscetunigade - Royaties 2828 665
3110172026 venda ge Tumidage - Royaties 2628 665
31017206 Venda e 1 unidace - IS S E S ST ST ErE T, Royatties 227 523
31/01/2026 venda e 1 unidade - I Royatties 53,80 1264




